
【培训精彩内容】：
	· 如何在30秒内吸引顾客注意力

· 电话中让买家不好说“不”的艺术

· 如何有效引爆顾客购买情绪

· 卖楼过程的“环境优势”法则

· 地产精英的五项必备心态

· 匪夷所思的第三人需求挖掘

·  “痛苦—快乐”的优势说服技巧

· 如何提高楼盘介绍时的穿透力

· 吸盘、吸客的强效步骤

· 二手楼开价原则及技巧

· 男、女购楼优势推介法则

· 如何利用生理、心理创造售楼优势
	· 放价的原则及技巧分析

· “逼定”的尺度 

· 售楼谈价中如何利用数字优势       

· 以柔克刚的同情心的优势原则

· 沉默的售楼力量

· 试探性成交的奥妙

· 善意诱导式成交的艺术

· 防范撬盘的强效法则

· 如何让你的售楼词语充满魅力

· 反败为胜的转介绍法则

· 有效突破置业者心理防线的谈价优势法则

· ……………………



